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COMMUNIQUÉ DE PRESSE
Paris, le 5 mars 2026

Cambon Partners renforce sa practice
Travel & Hospitality avec une expertise Real Estate

Cambon Partners, banque d’affaires indépendante au service des sociétés de croissance, 

annonce le renforcement de sa practice Travel & Hospitality, historiquement pilotée par 

Morgann Lesné, avec l’arrivée d’Eliott Tischker en tant que Managing Director et de Théotime 

Weil en tant qu’Associate.

Ce mouvement stratégique vise à accompagner le développement du pôle

Travel & Hospitality par l’ajout d’une expertise “real assets”, très complémentaire de l’ADN 

technologique et entrepreneurial qui fait la signature de Cambon Partners.

Une expertise sectorielle historiquement portée par la Tech
Cambon Partners dispose d’un track record reconnu dans le secteur Travel & Hospitality 

Tech : solutions SaaS pour hôteliers et restaurateurs, plateformes de réservation online, outils 

de gestion, marketplaces et infrastructures digitales au service des opérateurs du tourisme

et de l’hébergement. Ce sont près de 75 transactions réalisées depuis 2013 (dont avec 

Booking, Expedia, Tripadvisor, Amadeus, Accor, Planet, LeBonCoin, Le Guide du Routard, 

Septeo…)

Une verticale Hospitality complétée par une expertise immobilière
De plus en plus d’opérations comportent des problématiques multiples (canaux digitaux, 

R&D, valorisation des actifs réels…) et il convient d’être en mesure de tout adresser. 

L’arrivée d’Eliott et Théotime permet à Cambon de se positionner sur ces transactions avec 

une approche holistique et de se différencier à nouveau sur son marché.

Le périmètre d’intervention s’étend à l’ensemble des sous-secteurs de l’Hospitality, incluant 

Hôtellerie, Résidence hôtelière, Résidences Étudiantes, Résidence Tourisme, Plateforme 

de maison hôtelière, HPA (Camping, glamping), Résidences Seniors, Coliving, Coworking, 

Hostels, ainsi que les plateformes d’Hospitality et modèles intégrés.
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Un parcours au croisement de la finance, de l’immobilier et de l’Hospitality
Eliott Tischker dispose de plus de quinze ans d’expérience dans l’univers de l’Hospitality et de 

l’immobilier touristique, au cours desquels il a investi ou conseillé près d’un milliard d’euros de 

transactions dans le secteur.

Il débute sa carrière en banque d’affaires chez Aforge Finance (devenu Degroof Petercam), 

avant de mener une expérience entrepreneuriale avec le développement d’un concept 

B2B dans la restauration. Il rejoint ensuite Atream, société de gestion spécialisée dans 

l’investissement touristique, où il exerce pendant cinq ans comme Investment Manager et 

Asset Manager, intervenant sur des opérations hôtelières et de loisirs sur l’ensemble de leur 

cycle de vie.

Plus récemment, il a développé pendant plus de deux ans la practice Real Estate & 

Hospitality de KPMG Corporate Finance, accompagnant investisseurs et opérateurs sur des 

opérations de cession, de croissance et de structuration stratégique.

En parallèle, il accompagne depuis plus de quinze ans le groupe hôtelier familial

Maisons & Hôtels Sibuet sur ses opérations capitalistiques, sa croissance externe et 

ses arbitrages stratégiques, lui apportant une compréhension approfondie des enjeux 

actionnariaux propres aux groupes hôteliers familiaux.

Une ambition claire pour Cambon Partners
« Le renforcement de notre practice Travel & Hospitality s’inscrit pleinement dans la stratégie 

de Cambon Partners : proposer à nos clients un conseil sectoriel pointu, porté par des 

équipes expérimentées et entrepreneuriales. L’intégration d’une expertise immobilière dédiée 

nous permet d’adresser l’ensemble de la chaîne de valeur du secteur », commente David 

Salabi, Fondateur de Cambon Partners.

Morgann Lesné, Partner en charge de la practice Travel & Hospitality, ajoute :

« Cette nouvelle étape nous permet de consolider une offre unique sur le marché, à la croisée 

de la tech, de l’immobilier et de l’Hospitality, au service des entrepreneurs, des groupes 

familiaux et des investisseurs institutionnels »

Eliott Tischker, Managing Director de la practice Travel & Hospitality, déclare : « Intégrer 

Cambon Partners s’est imposé comme une évidence au regard de l’ambition partagée : 

celle de construire une offre de conseil de référence sur le marché de l’Hospitality, capable 

d’adresser l’ensemble de ses composantes : technologique, opérationnelle et immobilière. 

Le secteur est en profonde mutation et les opérateurs comme les investisseurs ont besoin 

d’interlocuteurs qui maîtrisent l’intégralité de cette chaîne de valeur » 
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Cambon Partners est un cabinet de conseil qui accompagne les entreprises

de croissance. Créée en 2003, l’équipe a conduit avec succès plus

de 520 transactions au travers de ses bureaux de Paris et de Londres.

Fort de sa capacité à accompagner les entrepreneurs sur l’ensemble de leurs 

opérations (levées de fonds, LBO, Cessions, Debt Advisory), Cambon Partners 

se classe chaque année, parmi les acteurs M&A Midmarket les plus actifs 

en Europe.
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